§ 43 p o

In dit hoofdstuk zal een overzicht worden gegeven
van enige der belangrijkste resultaten van econometrisch
onderzoek. Daar, zoals wij reeds zagen, de grenzen tussen
de econometrie en haar oudere buren de economie en de
statistiek niet geheel duideljjk zijn te trekken, is het
goed dat ons terrein van te voren enigszins wordt af-
gebakend. Want ook de economie en de statistiek hebben
heel wat resultaten bereikt in de afgelopen 10 a 20 jaar.
Het 1s de bedoeling, dat hier onderzoekingen worden
besproken, die tegelijk een metende en een quantitatief-
theoretische inslag hebben. Zuiver wiskundig-economische,
dus theoretische resultaten, zoals veel werk van Frisch,
van Hicks en Allen en van Marschak — om enkele
der vruchtbaarste werkers op dit terrein te noemen —
blijven dus buiten beschouwing. Ook het werk van Chait,
hoewel steeds in aanraking met de feiten, heeft zijn oor-
spronkelijke praestaties geheel op het gebied der theorie
liggen en wordt daarom buiten beschouwing gelaten.

Evenmin zullen de vele resultaten van statistisch on-
derzoek besproken worden, zoals de belangrijke resultaten
op het gebied van de schatting van het nationale inkomen
en vermogen, de ontzaglijke vooruitgang in de berekening
van productie-, prijs- en vele andere indices of werk als
dat van Leontieff, die een stroomschema wvoor de
gezamenlijke productle der Verenigde Staten heeft uit-
gewerkt. Het belangrijke werk van zuivere conjunctuur-
statistici als Mitchell, Wagemann, Dupriez en
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anderen blijfft hier ook buiten beschouwing. Daarmee is
natuurlijk geenszins een lager rangnummer aan dit werk
toebedeeld. Het is slechts als gevolg van een altijd enigs-
zins willekeurige begrenzing die, bij een beperkte ruimte,
steeds nodig is, dat wij al deze auteurs onbesproken later.
De indeling van dit hoofdstuk zal echter niet naar
auteurs of scholen geschieden, doch naar de materie die
onderzocht moet worden zelf. In grote lijnen is de indeling
deze, dat eerst de psychische, technische en institutionele
reactierelaties zelf zullen worden besproken en vervolgens
de gevolgen van het gecombineerd optreden dezer ele-
mentaire relaties voor de ontwikkeling van afzonderlijke
markten en voor gehele volkshuishoudingen. KEnkele ge-
volgtrekkingen over de economische politiek voor afzon -
derlijke markten zowel als voor de volkshuishouding als
geheel zullen daarbij ook hun plaats kunnen vinden.

In § 11 hebben wij uiteengezet, dat de structuur ener
volkshuishouding kan worden beschreven door een aanta.l
elementalre relaties, waarvan de reactierelaties de meest
belangwekkende zyn. Als belangrijkste voorbeelden van
deze laatste noemden wij telkens de vraag- en aanbod-
relaties. Wi zullen daarom thans gaan bespreken, welke
resultaten men heeft bereikt bij het vaststellen dezer
relaties. Er 1s daarbi] aanleiding om nog te onderscheiden
tussen vraag- en aanbodrelaties die op psychisch gewaar-
deerde goederen en diensten betrekking hebben en vraag-
en aanbodrelaties die op zakelijke waardering van goederen
en diensten berusten. Bij deze laatste categorie is gedacht
aan de vraag, die een ondernemer naar grondstoffen en
arbeid uitoefent op zijn aanbod van producten. Hierbij
spelen voornamelijk technische en marktgegevens een
rol. De psyche van de ondernemer zal door middel van
toekomstverwachtingen e.d. wel enige invioed oefenen,
doch als eerste benadering kan men zeggen dat het hier

ische reactierelaties; curven van Engel.

. toch gaat om veel meer geobjectiveerde beslissingen dan
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bij de vraag naar verbruiksgoederen door de consument
en het aanbod van arbeid en besparingen bij de ,,uitein-
delijke producent”. Deze scheiding komt min of meer
overeen met de scheiding, die de geldeconomie in de

realisatie van het economisch motief heeft gebracht; in
plaats van dat arbeid en consumptie als geheel z6 worden
ingericht, dat in totaal een maximale bevrediging wordt
verkregen, is het veelal zo, dat eerst naar een maximum
geldinkomen wordt gestreefd en daarna met dit gegeven
geldinkomen naar een maximum bevrediging. De schei-
ding 1is niet geheel doorgevoerd, soms zelfs lang niet;
de neiging er toe is echter veelal aanwezig. De psychisch
gefundeerde vraag- en aanbodfuncties moeten worden
gezien als afgeleid uit het streven naar maximale be-
vrediging, de — zoals wij verder zullen zeggen — insti-
tutioneel gefundeerde uit het streven naar een maximum
geldinkomen, In het bijzonder een maximumwinst by de
onderneming. Wij gaan ons thans eerst met de psychisch
gefundeerde reacties bezighouden.

Zoals wi] reeds hebben uiteengezet (§ 5 e.v.), is de
gevraagde hoeveelheid meestal afhankeljjk van verschil-
lende factoren, waaronder het inkomen. Deze afhankelijk-
heid van het inkomen is het eerst statistisch onderzocht
door de zgn. budgetonderzoekingen of onderzoekingen
naar de gezinsuitgaven. Men heeft daarbij gegevens over
gezinnen van uiteenlopend inkomen en kan dus nagaan,
hoe de uitgaven voor verschillende goederen en diensten
en de gekochte hoeveelheden met dit inkomen veranderen.
De statisticus Engel heeft deze samenhang het eerst
onderzocht en de grafische voorstelling er van wordt nog
vaak curve van Engel genoemd, zowel wanneer de uit-
gegeven bedragen als de gekochte hoeveelheden worden
voorgesteld In de laatste drle-kwa,rt euw zun er een
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verdere econometmsche onderzoek naar de aard dezer

curve ook opkomen. Men kan op twee wijzen trachten
de vorm der curven theoretisch min of meer te bepalen.
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De eerste is, dat men er zich rechtstreeks rekenschap
van geeft, hoe inkomensvermeerdering zal inwerken op
de bestede bedragen. Men komt dan tot het maken van
onderscheid tussen 1) de zgn. armoede- of inferieure
goederen (margarine, aardappelen, brood, bevroren vlees)
waarvan de uitgaven bij hogere inkomens op den duur
dalen, omdat die goederen door andere vervangen worden,
en alle andere goederen en tussen 2) de noodzakelijke
goederen, waarvan bij elk inkomen wordt gekocht, en de
luxegoederen die eerst gekocht worden, wanneer het
inkomen een bepaald bedrag overschrijdt. Op grond van
het gedrag der curven kan men bepaalde algemene typen
van formules opstellen die de Engelcurven moeten be-
schrijven.

Een goed recent voorbeeld van dergelijjke pogingen
zijn de door Tornqvist ') berekende formules, waar-
van wij er enkele vermelden:

260 _ 162
Voeding : 4= -~ Dierl. voedsel: 5 — -~ _
& W=y 81 z - 37

21 (¢ —10) 26 16:x
Kledin v T i s i et Plantaar‘di Voedsel: Ll == s . o
& x -+ 160 8 x -4-31 x4 37
_. 54 (x —5H) Totale uitgaven: .
x -+ 290 .

Een andere wijze om tot een theoretische formule te
komen voor de curven van Engel is die gevolgd door
Bowley en Allen 2). Zij nemen aan, dat de indiffe-
rentiefunctie een bepaalde gedaante heeft en vinden daar-
uit de gedaante van de curven van Engel. De eenvou-
digste hypothese die men over de indifferentiefunctie kan
maken 18, dat zij] van de tweede graad is — want zij
moet door een gekromd oppervlak worden voorgesteld.
Daaruit volgt echter, dat de curven van Engel rechte
lijnen zijn. Blijkens fig. 7 is dat over vrij belangrijke
intervallen ook vaak het geval. Bowley en Allen ont-
lenen aan de constanten die deze rechte lijnen beschrijven

1) Zie zijn boekbespreking in Ekonomisk Tidskrift 1941, blz. 216, in het
bijzonder blz. 223.
2) Family Expenditure, London 1935.
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een middel, om te onderscheiden tussen luxegoederen
en noodzakelijke goederen. Bij luxegoederen snijdt de lijn
een positief stuk af van de inkomens- (de horizontale)
as, by noodzakelijke goederen een positief stuk van de
uitgaven- (de verticale) as. Men kan de goederen ook
nog een volgorde van dringendheid toekennen, door te
letten op het snijpunt met de verticale as (of dit nu boven
Duitsland 1927/8 e

. oeding

2COO!

JAndere
r
posten

Kleding

Huup

Huisraad
Brandstof

4000 6000
Totale uiigoven per gezin
(marken per jaar)
Big., 7
Voorbeeld van nagenoeg rechte curven van Engel (ontleend
aan Bowley and Allen, Family Expenditure).

of onder de oorsprong ligt) en als dringendste goederen
beschouwen de goederen waarvan het snijpunt het hoogste
ligt. Op dit laatste onderscheid valt af te dingen: de
hoogte wvan het snijpunt is o.m. afhankelijk van de in-
deling. Het is mogelijk om door splitsing van de post
voeding — waarvan Bowley en Allen in verschillende
gevallen vinden dat hij de meest dringende behoefte zou
dekken — twee posten verkrijgen die elk minder dringend
zouden zijn dan de op voeding volgende post huur. De
volgorde is dus niet ondubbelzinnig.
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Ook de benadering door rechte lijnen kan nilet anders
dan een benadering zijn, omdat negatieve uitgaven niet
mogelijk zijn (behalve negatieve besparingen). Niettemin
is het voor verder onderzoek van betekenis dat de lineaire
benadering hier over grote intervallen mogelijk 1s (vgl.
S 10, 12).

§ 26. De ,,propensity to consume”.

Een bijzonder geval van de curven van Engel is de
door Keynes met zoveel succes ingevoerde ,,propensity
to consume”, de algemene consumptievergelijking, die
aangeeft hoe de totale consumptie-uitgaven afhangen
van de hoogte van het inkomen. In een formule kan men
dit uitdrukken: U = [ (Y), waarbiyy U’ de consumptieve
uitgaven zijn en Y het inkomen is. Ondergaat Y een
kleine vermeerdering AY en U’ een kleine vermeerdering
AU’, dan noemt men AU/AY de marginale consumptie-
quote (marginal propensity to consume). Wegens de be-
langrijke invloed die deze reactie heeft op de bedrijvig-
heidsgraad van de volkshuishouding is een nauwkeurige
kennis van deze functie van groot belang. Het onder-
zoek hiernaar is ten dele op dezelfde manier mogelijk,
n.l. uit huishoudrekeningen. Daaruit vindt men de indi-
viduele consumptiefunctie, als men mag aannemen dat
de reactie van een gezin bij 1nkomensverander1ng geljk
1s aan het verschil dat er bestaat op één ogenblik tussen
gezinnen met verschillende inkomens. Uit deze indivi-
duele functies kan men onder zekere voorwaarden die
voor de volkshuishouding als geheel afleiden, waarbij
men echter op problemen stuit, zoals wij ze in § 10
hebben besproken.

R. en W. M. Stone 1), die op dit gebied het eerste
grotere statistische onderzoek hebben gepubliceerd, nemen
by de berekening van de marginale consumptiequote aan,

1) The Marginal Propensity to Comsume and the Multiplier, A Stutwtmal

Investigation. Review of Economic Studies, VI (1938/9), blz. 1.
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dat alle gezinnen een proportionele inkomensvermeerde-

ring te zien geven. Zij vinden dan uit de gezinsuitgaven-

statistieken van enkele landen de volgende waarden:
Marginal propensity to consumne

Duitsland 1926/7 0,73
Ver. Staten 1929 0,67
Id. alleen boerengezinnen 0,50
andere gezinnen 0,67

Voor Nederland heeft A. L. G. M. Rombouts!) de
volgende cijfers berekend:
Nederland, 1935/6 *

handarbeiders 0,83
hoofdarbeiders 0,82
landarbeiders 0,79
hoeren 0,44

* Gemiddelde van de 2 door Rombouts gegeven cijfers.

Een tweede methode die 1s toegepast is de historische
methode. Als men daarbij met Keynes aanneemt, dat
de consumptieve uitgaven inderdaad alleen afhangen van
het inkomen der volkshuishouding — eventueel nog van
een trend — dan is het niet moeilijk om met de corre-
latiemethode de regressiecoéfficient a te bepalen die in
de vergelijking

U =aY +- bt + ¢ , (26.1)
voorkomt, waarbij U’ de consumptieve uitgaven, Y het
nationale inkomen, ¢t de tijd en a, b en ¢ constanten zin.
Deze a stelt dan wederom de marginale consumptie-
quote voor. De Stones vinden:

Marginale cons.-quote

Duitsland, 1925—'32 0,72
' 1932—'36 0,42
Gr. Britannie, 1929-—'35 0,52
Nederland, 1923—'33 0,47
Polen, 1928--"36 0,71
Zweden, 18961916 0,80
'y 1923—'30 0,60
Ver. Staten, 1920—'35 0,75
. 1919-—"35 0,70

1) Statistische meting van Keynes' begrippen ,,propensity to consume’’
enz. voor Nederland, De Nederlandsche Conjunctuur XI (1940), blz. 21.
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Daarbij kan worden aangetekend, dat in het algemeen
de verkregen carrelatiecoéfficienten hoog zin, zodat de
theorie van Keynes met de feiten niet in strijd is. Van
theoretisch-economische zijde zijn echter wel bezwaren
in te brengen tegen vergelijking (26.1), die er alle op
neer komen, dat men meer variabelen in de vergeljjking
wenst te zien opgenomen.

FEen eerste variabele die daarbij naar voren wordt
gebracht is de een of andere maatstaf voor de verdeling
der inkomens. Dit is in 't bijzonder door Staehle 1)
gedaan, die in een door hem berekend geval, betrekking
hebbend op Duitse arbeiders, laat zien dat men, indien
men dat doet, de regressiecoéfficiént behorend bij ¥ sterk
verandert. De Stones vermelden, dat een door h&n
gebruikte maatstaf voor de mkomensverdelmg, n.l. de
a«a van Pareto, zeer sterk gecorreleerd is met Y en
daarom niet in de berekening kon worden opgenomen
zonder het resultaat zeer onzeker te maken. In de door
hen berekende coéfficiénten is dus de invioced van Y ge-
combineerd met die van « en dit blyft juist, zolang «
en Y gecorreleerd blijven. Daar men omtrent de oor-
zaken van de verandering van e« In het duister tast, valt
niet te zeggen van welke voorwaarden het voortbestaan
der correlatie tussen « en Y afhankelijk 1is. Intussen
bljkt uit beschouwingen van De Wolff (zie § 10), dat
het niet zeker is of inderdaad in de vergehjkmg (26 1)
wel een term met « mag worden aangenomen.

Een andere wijze, waarop rekening gehouden kan worden
met wijzigingen in de inkomensverdeling is, dat men niet
één reeks Y voor het totale inkomen als verklarende
variabele opneemt, doch meer reeksen, b.v. het arbeiders-
inkomen L en het niet-arbeidersinkomen E. De moeilijk-
heid kan daarbij opnieuw zijn dat deze reeksen onderling
sterk gecorreleerd zijn, doch in verschillende gevallen 1s
dit niet zo. In de berekeningen waarbij op deze wijze
tewerk gegaan werd is echter tevens rekening gehouden

" 1) Izetml Sales and La,bor Income, Rev. of Econ. Statistics XX (1938},
Z. 12
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met de Invlioed van het prijsniveau p. Daarmee zijn wij
dan op het gebied van de vraagcurven gekomen, dat wij
later in zijn geheel gaan behandelen (§ 27 — § 30).
Alvorens hiertoe wordt overgegaan, zij nog ingegaan
op het verschil in propensity to consume dat gevonden
werd tussen boeren- en andere gezinnen. Waarschijnlijk
weerspiegelt zich hierin de geste van het bedrijfsleven
in 't algemeen, dat in de budgetstatistieken gewoonlijk
slechts door de boeren is vertegenwoordigd. Waar bedrijf
en gezin gescheiden zijn, zal zich de marginale consumptie-
quote 1n het gezin sterk vergroten, doch daarnaast staat
dan dat in goede jaren het meerdere inkomen van het
bedryjf in het geheel niet voor consumptie wordt besteed.
Voor de volkshuishouding als geheel manifesteert dit
zich hierin, dat een belangrijk gedeelte van een stijging
in het nationale inkomen de vorm aanneemt van niet-
uitgekeerde winsten en daardoor tot de propensity fto
save bijdraagt. Voor Nederland is ongeveer 259% van een
stijging van het nationale inkomen in de periode 1923-
1933 toeneming van de niet-uitgekeerde winst. Radice!)
toont voor Groot-Brittanni€ aan, dat in de periode 1922-
1935 43 9% van de toeneming van de winsten der N.V.’s
de vorm van niet-uitgekeerde winst aannam. De lage
cijfers voor de marginale consumptiequote gevonden met
de historische methode zijn dan ook voor een groot deel
toe te schrijven aan het verschijnsel van de niet-uitge-
keerde winsten, en de daling vergeleken bi] vroegere
" perioden waarschijnlijk ook aan de stijging dezer laatste.

.......

§ 27. Vraagcurven; landbouwproducten.

In de theoretische analyse van de vraag is — nietin
alle opzichten terecht — de nadruk veel meer gevallen
op de afhankelijkheid van de prijs. Onder de vraagcurve
in engere zin verstaat men immers ook alleen die athan-
kelijkheid. Statistisch is men pas later deze afhankelijkheid

1) Savings in Great Britain, 1922—1935, Oxford Universgity Press, 1939.
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gaan onderzoeken, omdat hier grotere moeilijkheden lagen,
die wij goeddeels reeds in § 20 hebben geschilderd. De
orote pionier op dit terrein is Moore; zijn geestelijjke
erfgenaam Schultz, die in zijn levenswerk "The Theory
and Measurement of Demand” 1) het standaardwerk op
dit gebied heeft gebracht. Behalve in de Angelsaksische
landen is ook in Skandinavie, Frankrijk en Nederland
veel aandacht geschonken aan de statistische toetsing en
meting van de vraagfunctie; in mindere mate In enkele
andere landen. Men bedient zich daarbi hoofdzakelijk
van de historische methode; enkele pogingen om de
cgeografische methode te gebruiken zullen nog afzonder-
lijk worden genoemd. -

Na hetgeen hierover in § 20 is besproken behoeft het
ons niet te verbazen, dat de eerste pogingen bilna alle
betrekking hebben op akkerbouw- en tuinbouw-, later aan-
gevuld met veeteeltproducten en eerst in de laatste tijd
met diensten en industriéle producten. De hypothesen
die gemaakt worden omtrent de verdere variabelen die
iIn het vraagverband moeten worden opgenomen, lopen
uiteen, maar zijn bij de landbouwproducten in 't algemeen
niet zo relevant, omdat de prijsinvioed vaak overheersend
i1s. De uitgebreidheid van de literatuur is thans reeds zo,
dat slechts een globaal overzicht kan worden gegeven
van de bereikte resultaten en voor de details naar die
literatuur kan worden verwezen. In het algemeen kan
men zeggen, dat de correlaties die hier bereikt zijn hoog
zijn, zodat ,de wet van de vraag” zeker niet met de
feiten in stryd is voor deze producten. In de meeste
dezer vraagfuncties speelt slechts de prijs van het artikel
zelf een rol; op enkele afwijkende gevallen zal nog af-
zonderlijk worden ingegaan. Wel is het vaak de prijs,
gedeeld door het algemeen indexcijfer van prijzen. Een
trend is bijna steeds nodig, in verband met de stijging
van de bevolking, doch een~inkomensindex is maar zel-
den opgenomen onder de verklarende variabelen. Bij het

1) The University of Chicago Press, Chicago 1938.
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gebruiken van resultaten is het natuurlgk gewenst zich
van al deze bijzonderheden op de hoogte te stellen; daar-
naast in het bijzonder nog van de soort van prijs, waarvan
men heeft gebruik gemaakt. De elasticiteit t.o.v. de groot-
handelsprijzen is vaak aanzienlilk verschillend van die
t.0.v. de kleinhandelsprijzen.

Voor akkerbouwproducten worden vooral door Se h ultz
veel cijfers gegeven, en wel voor telkens drie perioden,
1875-—1899, 1895—---—-—-—~1914 en 1915—1929, en met vijf ver-
schillende formules. De mediaancijfers voor de elasticiteits-
coefficienten t.o.v. de groothandelsprijzen volgen hieronder
naar opklimmende waarden: '

1. Tarwe 0,15 6. Haver 0,58
2. Gerst 0,24 7. Aardappelen 0,62
3. Suiker 0,29 8. Hool 0,67
4. Katoen 0,32 9. Mais 0,71
2. Rogge 0,43 10. Boekweit 1,01

Voor suiker zijn ook berekeningen voor Nederiand ge-
maakt door F. Weinreb 1), Deze kwam tot een elas-
ticiteit t.o.v. de kleinhandelsprijs van 0,3. Voor de elasti-
citeit t.a.v. de groothandelsprijs zou men een lager cijfer
hebben gevonden.

Vermelden wij hier ook nog, dat Roy2) de el&StICltelt
van de vraag naar win voor Frankrijk op 1 stelt.

De elasticiteit van de vraag naar enige tuinbouw-
producten t.o.v. hun groothandelsprijzen wordt gegeven
door G. F. Warren en F. A. Pearson.3)

Z1] vermelden:

Peren 0,2 Appels 0,6
Perziken 0,3 Cranberries 1,6
Bananen 0,4 Kool 1,8

Veel aandacht is in verschillende landen geschonken
aan de vraag naar veeteeltproducten. Hierbl doen zich

1) Statistische bepalmg van de vraagcurve, Haarlem 1936.

2) Etudes Econométriques, Paris 1935. _
3) Interrelationships of Supply and Price, Comell Unwermty, Agrwultural

Experiment Station, Ithaca, N Y., 1928,

Tinbergen, Feonomctrie _ - !
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verschillende gevallen van uitgesproken vervangbaarheid,
hetzij onder elkaar, hetzij met andere producten voor:
boter kan door margarine, de ene vleessoort door de
andere vervangen worden. Dienteigevoige dient zorg-
vuldig onderscheid te worden gemaakt tussen gevallen,
waarbij de prijs van het concurrerende artikel constant
wordt gedacht (d.w.z. er gecorrigeerd wordt voor verande-
ringen in deze prijs of deze prijs als veranderijke In de
multipele correlatieberekening wordt opgenomen) en ge-
vallen, waarbij van deze prijs wordt aangenomen dat
hij zich parallel met die van het artikel zell heeft
bewogen.

Een eerste voorbeeld van de moeililkheden op dit terrein
is het artikel boter. De prijsbeweging van jaar op jaar
is b1} boter vrijwel dezelfde als bl margarine. Daarom 1s
- het moeilijk — n.l. alleen mogelijk bij een zeer hoge
correlatie tussen werkelijk en berekend verbruik — om
de invloeden dezer twee prijzen te scheiden. Met Neder-
landse gegevens bleek dat niet doenlijk. Men kan de moei-
lijkheid echter oplossen door de sewcoenschommelingen
te beschouwen. De prijs van margarine vertoont zulke
schommelingen niet, die van boter wel. Voor Nederland
werd daaruit de elasticiteit op ongeveer 1 (’s zomers 0,8,
's winters 1,6) berekend ). Voor Zweden berekent
Wold=2) een elasticiteit bij constante margarineprijs
van 1,4 a 1,5, terwijl de elasticiteit van de totale vraag
naar de twee goederen te zamen 0,4 a 0,5 bedraagt, alles
t.o.v. de kleinhandelsprijzen.

Een tweede voorbeeld van de invloed van prijzen van
andere artikelen op de vraagfunctie vormen de verschil-
lende wviecssoorten. Het fraaist is de elasticiteitsbepaling
door Schultz opgelost, die voor de Verenigde Staten 3),

1) Vgl. mijn artikel ,,L’élasticité de la demande des produits des industries
agricoles’, Ve Congres Intern. technique et chimique des industries agricoles,
Schéveningue 1937, Comptes Rendus, blz. 475.

2) Efterfragan pa jordbruksprodukter och dess ki#nslighet for pris~ och
inkomstforandringar, Statens offentliga utredningar 1940: 16, Jordbruks-
departementet, Stockholm 1940. -

3) Loc. cit., p. 638 e.v.



99

voor rundvlees, varkensvlees en schapenviees elk afzon-
derlijk, de invloed van de prijzen dezer drie goederen vast-

stelde. Het resultaat is:
Vraagelasticiteit t.o.v, de prijs van
rundvl. varKensvl. schapenvl.

Rundvlees — (),86 0,10 0,20
Varkensvlees 0,19 — 0,70 0,00
Schapenvlees 0,63 0,37 — 1,80

- Voor Nederland werden alleen de vraag naar rund-
en varkensvlees in hun onderlinge afhankelijkheid be-
studeerd, waarbi] de volgende resultaten werden bereikt 1)

Elasticiteit t.o.v. de prijs van:

rundvl. varkensvl.
Rundvlees e 1.8 -+ 1,0
Varkensviees 0 — 2.1

De onderzoekingen voor Zweden door Wold ‘zijn in
dit opzicht iets minder geslaagd, daar hij geen invloed
van de prijs van varkensvlees op de vraag naar rundvlees
vindt. Ziyn resultaten zijn:

Elasticiteit t.o.v. de prijs van:

_ rundvl. varkensvl.
Rund- en kalfsvlees — 0,5 e
Varkensvlees 0,25 — 0,5

Tussen de elasticiteiten van de vraag van twee goederen
t.o.v. elkaars prijzen moet een zekere betrekking bestaan,
zoals Hotelling en Slutsky hebben aangetoond.
Deze worden door Schultz op de proef gesteld. Het
blijkt dat de foutenmarge in de resultaten vaak te groot
is, om hier zeer exacte conclusies te kunnen trekken. In
elk geval ligt hier nog een vraagstuk dat voor verdere
bewerking vatbaar is.

Naast de genoemde groepen treffen wij onder de vee-
teeltproducten ook nog enkele op zich zelf staande
goederen. Enkele resultaten hieromtrent volgen nog in
achterstaande tabel:

1) De Nederlandsche Conjunctuur, Mei 1935, blz. 15 en Nov. 1935.
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Artikel Land Schrijver(s) Elasticiteit
Melk, Nederland Van den Briell) 0,3 a 0,4
Smit 2) 0,3 a 0,4
Melk, Noorwegen Frisch en Haavelmo 3) 0,4 &4 1,2
Melk, Zweden Wold 1) 0,2 & 0,3
Kaas, Nederland Van den Briell) 0,3 a 0,7
Kaas, Engeland Ruth Cohen %) 0,3 a 0,6
Rieren, Nederland Centr. Bur. Stat. 6) 1,7
Eieren, Zweden Wold 1) 1,0

TR

1) Ve Conc‘rres int. techn. et chim., Schéveningue 1937, C.R. deel II
blz. 477. 2) I‘md blz. 49&. 3) Eftergpormelen efter melk 1 Norge,

Statsok. Tidsskr. 52 (1938) +) Loc. cit. 3) The History of Milk
Prices, Oxford 1936. 6) De Ned. Conj., Maart 1931, blz. 24.

§ 28.

Eerst later heeft men gepoogd ook de vraag naar an-
dere dan landbouwproducten statistisch te analyseren.
De moeilijkheden waren hier groter: de prijswijzigingen
zijn hier minder veelvuldig en groot, terwil de goederen
(en diensten) niet zo sterk het karakter van el-
producten hebben met een scherp te omschrijven kwaliteit.
Het succes is het grootste geweest voor een aantal dien-
sten en goederen die min of meer gemonopoliseerd zin.
Daarbij kan dan somtijds van betrekkel:gk elementaire
methoden gebruik gemaakt worden. De prijzen of tarieven
dezer categorie blijjven veelal lange tijd aaneen ongewijzigd,
om dan plotseling op een ander niveau te worden gebracht.
Op zo'n moment veranderen de overige factoren die de
vraag bepalen soms niet, of soms kan men een ogenblik
afwachten waarop ze een vroeger bereikt niveau opnieuw
bereiken. In andere gevallen gaat dat niet en moet men
zljn toevlucht nemen tot een der in § 20 geschetste cor-
rectiemethoden dan wel tot de multipele correlatiereke-
nmg

De dlensten die onderzocht zijn behoren alle tot het
geblied van het transportwezen. Roy !) vermeldt dat de

Vraagcurven; diensten en industri€éle producten.

1) Etudes Econométriques, Paris 1935.
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elasticiteit van de vraag naar personenvervoer per buurt-
spoorweg in de omgeving van Pariys 0,25, by kleinere
plaatsen 0,50 en naar personenvervoer per Spoor voor ge-
heel Frankrijk 0,40 bedraagt. Voor het tramvervoer in
Marseille vindt hij 0,32.

Het Centraal Bureau voor de Statistiek ') berekent de
elasticiteit van het tramvervoer t.a.v. tariefswijzigingen

op:
Den Haag 0,72 Kopenhagen 0,73
Amsterdam 0,80 Stockholm 0,01
Rotterdanm 0,6 a 1

De schrijver merkt daarbij op, dat in de Nederlandse
steden evenals in Kopenhagen de concurrentie van de
fiets aanzienlyjk is, terwijl deze in Stockholm veel minder
werkt; daarmee verklaart hij de hogere elasticiteiten voor
de eerstgenoemde steden. Roy kenmerkt in zlln boven
genoeinde studie Marseille — waarvoor een even laag
c:1err wordat gevonden als voor Stockholm — als een stad
waar de tram geen concurrentie van een ondergrond-
spoorweg ondervindt; hij had er aan kunnen toevoegen,
dat ook de fiets daar weinig betekenis heeft. :

In een onderzoek omtrent het personenvervoer per spoor
vond men 2) een elasticiteit voor alle personenvervoer van
0,44, en een van 0,7 voor vervoer met vacantiekaarten.
Men dient te bedenken dat al deze cijfers slechts gelden
indien alle of de meeste categorieén van reizigers aan een
proportmnele tamefsverandermg onderworpen zijn. Het
cijffer is het gemiddelde van het zakenvervoer en het ver-
voer voor particuliere doeleinden. Dit laatste is waar-
schijnlijk veel elastischer (zoals ook blijkt uit het hogere
cijffer voor de vacantiekaarten) en reageert op bepaalde
partiéle tariefsveranderingen anders. Men kan de resul-
taten op zulke tariefswijzigingen niet toepassen -5) -

1) De vraag naar vervoer per tram, De Nederl. Conjunctuur IX (1938‘),

blz. 12.
2y J. Tinbergen en P. J. Verdoorn, De vraag naar personen-—

vervoer per spoor, De Nederl. Conjunctuur X (1939), blz. 79.
?) Ik dank deze critische opmerkingen aan Prof. Goudriaan.
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Moricel) berekent voor de vraag naar brievenvervoer
per post een elasticiteit van 0,60 voor omstreeks 1870,
die geleidelijk gedaald is tot 0,40 in 1910 en sindsdien
ongeveer gelijk gebleven 1is.

‘Wat de onderzochte industriéle producten betreft, ver-
meldt b.v. Roy2) nog de elasticiteit van de vraag naar
ogs in Parijs, die hij op % vaststelde. Zowel bij dit artikel
als bij electriciteit doet zich de mogelijkheid voor van toe-
passing der ,,geografische vergelyking.” 3) Daar n.l. de
markt voor deze producten veelal slechts locaal of pro-
vinciaal is, en er vrij grote prisverschillen pestaan tussen
de gemeenten en provincién onderling, kan men trachten
de vraagcurve vast te stellen uit dergelijke locale gegevens.
Deze geografische methode is natuurljk slechts dan mo-
gelilk, wanneer men mag aannemen dat het materiaal
verder homogeen is, d.w.z. de andere factoren die de vraag
beinvioeden hetzelfde zijn van plaats tot plaats. Voor
wat betreft de algemene economische conjunctuur mag
men dit wel aannemen; voor wat de algemene smaak en
mentaliteit betreft, is dat minder zeker; terwijl het zeer
de vraag is of het juist is voor wat de . electriciteitsbe-
schaving”’ betreft: deze zal in plaatsen waar men reeds
lang een electrisch bedrijf heeft of een, dat zeer intensief
propaganda maakt, allicht groter zijn dan in plaatsen
met een jong of weinig actief bedrijf. Op zichzelf is deze
inhomogeniteit nog niet zo ernstig, wanneer zij maar niet
systematisch 1s verbonden met de verklarende variabele,
de prijs. Op dit punt is het niet gemakkelijk om met
stelligheid een antwoord te geven. Wij signaleren overi-
gens deze moeiljjkheid en vermelden nog slechts dat,
wanneer men ze mag verwaarlozen, de elasticiteit gebleken
1S zeer hoog te zijn. 4)

1) Loi de la demande d’'un service monopolisé, Econometrica 6 (1938),
blz. 291.

2) Loe. cit.

3) Vgl. De Nederlandsche Conjunctuur Mei 1935, blz. 26, Aug. 1937, blz. 83
enn Nov. 1937, blz. 127. '
- 1) In het artikel ,,.De vraag naar electriciteit’’, De Ned. Conj. Mei 1935,
bli. 26 worden cijfers gegeven, waaruit men een elasticiteit van 1,7 kan be~
rekenen. -



103

Van de overige, nog vrij spaarzame, onderzoekingen
naar de vraag naar industriéle producten noemen wij in
het bijzonder de studie van Roos en Von Szelisky1l)
omtrent de vraag naar auto’s, welke ook uit methodisch
oogpunt van belang is. De schrijvers gaan er daarbi van
uit, dat de vraag naar auto’s een afgeleide vraag is en wel
afgeleid uit de vraag naar vervoer per auto. Deze diensten
worden door alle aanwezige auto’s verricht en de vraag
naar nieuwe auto’s hangt daarom af van het aantal dat
de consumenten in bedriyjf wensen te hebben. Aangenomen
wordt hierbij, dat er bi elke stand van de inkomens en
prijzen van auto’s een bepaald optimum-aantal auto’s is,
dat men in het bezit zou willen hebben. Dit optimum-aantal
is dus variabel: het kan bovendien niet ineens worden
verwezenlijkt, doch slechts worden nagestreefd. Hier heeft
men dus een fraai voorbeeld van een dynamische behan-
delingswijze.

Het hypothetische optimum-aantal kan worden bena-
derd door gebruik te maken van een eigenschap van de
logistische kromme. ?)

Bij deze kromme is n.l. een lineair verband aanwezig
~ tussen de procentuele stijging die men in elk punt t.a.v.

- het voorafgaande kan vaststellen (bij een gegeven kleine
tijdseenheid) en het absolute niveau dat reeds bereikt is.

Wanneer men dus langs de verticale as (zie fig. 8) telkens
die procentuele toeneming en langs de horizontale as het
absolute niveau uitzet, krijgt men punten die op één lijn
liggen. Dat dit in fig. 8 niet geheel het geval is, komt
omdat er naast de normale groeitendentie nog andere in-
vioeden werken, waardoor de gehele groeicurve a.h.w.
steeds op en neer beweegt In depressiejaren liggen de

punten lager dan In jaren van goede conjunctuur. Het
snijpunt met de horizontale as geeft de grootte van

1) The Dynamics of Automobile Demand, uitgegeven door de General
Motors Corp., met bijdragen van S. L. Horner e.a., New-York 1939, blz.
21—99. Als ander voorbeeld noemen wij nog M. J. S¢ h u t, Tinrestrictie en
Tinprijs, Haarlem 1940.

2) Voor de details van deze methode zij verwezen naar J. G. Stri-
diron, Handboek der bedmfseconom1sche statistiek, blz. 131 e.v. |



B. I het optimum-aantal

50— ' —— auto’s aan, want
1 { i : % voor alle punten op

de horizontale as is
de verticale coordi-
naat (de procentuele
toenemings-snelheid)
nui.

De bewegingen er
van worden door de
schrijvers verklaard
uit de prijs van au-
to’'s en het ,,vrije in-

Fig. 8. komen’, waaronder

Bepaling van het optimum-aantal auto's vol-  te verstaan is het oe-
gens Roos en Von Szelisky. Verticaal: - o =
procentuele stijging van het aantal auto’s in deelt@ van het natio-

omloop t.o.v. het vaorafigagnde jaar; horizon- na,le inkomen da,t
e e Sitere in omloop. Tet b overbliift  wanneer
van het snijpunt met de horizontale as. men  een bepaalde
' hoeveelheid goederen
ter bevrediging van eerste levensbehoeften per gezin heeft
gekocht.

- Naast de vraag naar auto’s tot wifbreiding van het
wagenpark — waarvan tot nog toe alleen sprake was —
1s er de vraag ter vervanging van versleten wagens. Deze
hangt af van de leeftijdsverdeling der aanwezige auto’s
en — zelfs in hoge mate — van de economische toestand.
Soortgelijke resultaten werden ook in een reeds vroeger
verschenen onderzoek van De Wolff bereikt 1).

By dit product is, evenals bij een aantal andere indus-
triele producten, de elasticiteit van de vraag niet zo ge-
makkelijk te bepalen, omdat de invloed van de prijs in
vergeljjking tot die van andere factoren betrekkelijk onder-
geschikt is. Vandaar dat Roos en Von Szelisky
dan ook menen niet te kunnen vaststellen, of de vraag

1) De vraag naar personenauto’s in de Verenigde Staten, De Nederlandsche
Conjunctuur, Nov. 1936, blz. 18.



105

4 :
=4

925 1928 1932 1935

'

3
| ) '
‘1

. 180
U

170

O cpsiae

1925 1928 1932 1935

Fig. 9. "*
Bepaling van de vraag-

functievoor gedestilleerd

volgens Derksen en

Van Lottum,

(r  Verbruik van gedes-
tilleerd in 10 min. 1.

(:* Idem, Dberekend als
som van.:

| Invloed van de inko-
mens

T Invloed van de tem-
peratuur

I’ Invloed van de prijs.

t Invloed van de gelei-
delijk veranderende
factoren.

elastisch dan wel
onelastisch is. De
Wolff, die een
andere prijsreeks
had gebruikt,
kwam tot de con-
clusie dat de
vraag in de hoog-
conjunctuur  on-
elastisch, in de de-
pressie zeer elas-
tisch 1s.

Een voorbeeld
van een industri-
eel product, waar-
bij het mogeljk
was om de elas-

ticiteit van de

vraag wel tame-
lijk nauwkeurig te

bepalen is gedestilleerd, waarvo or Derksen en Van
Lottum 1,4 vonden1). (Zie fig. 9).

1) Statistische analyse van den afzet van bier en gedestilleerd, De Ned.

Conjunctuur IX (1938), blz. 43.
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De vraagf unctie voor alle eoe deren tezamen.

§ 29.

Voor allerlei vraagstukken die de volkshuishouding o
oeheel betreffen — vooral vraagstukken van algemene ec,
nomische politiek — is het niet zozeer van belang, h
de vraag naar afzonderlijke goederen reageert op prij
veranderingen dier goederen, maar hoe de totale vrag
naar alle goederen tezamen verandert. Men heeft hier g
poogd om met macro-economische onderzoekingen verde
te komen — in de theorie Keynes en de zinen, in he
statistisch onderzoek de econometristen. Daarbij] heed
men voorshands nog wel een onderscheid tussen consty
menten- en investeringsgoederen gemaakt. Wi zulle
thans alleen over de eerste spreken; daarmee vervolge
wij tevens § 26, waar sprake was van het vaststellen va.
de invloed van inkomensveranderingen op de totale con
sumptieve uitgaven.

In een tweetal onderzoekingen 1) heeft schrijver deze
gepoogd om de totale consumptieve uitgaven U’, wat hu
fluctuaties betreft, te verklaren uit enige inkomens- e
prijsreeksen. Er werd hier gebruik gemaakt van mee
dan een inkomensreeks, om, zoals reeds even werd aan
gestipt In § 26, op eenvoudige wijze met de verdeling
der inkomens rekening te houden. Voor de Verenigdi
Staten werden afzonderlijke reeksen in de multipele cor
relatieberekening opgenomen voor arbeidersinkomen (L)
niet-arbeidersinkomen (E) en speculatiewinsten, terwij
voor Engeland alleen de eerste twee werden beschouwd
de speculatiewinsten waren daar van veel minder bete:
kenis. Als prijsreeks werd het indexcijfer van de koster
van levensonderhoud (p) opgenomen. Alleen bij het in-
komen E en bij p werd met de mogelijkheid van een ver-
traagde invloed rekening gehouden.

De moeilijkheden waren gelegen in een aantal inter-
relaties, die tot multicollineariteit aanleiding geven (vgl.
m Verenigde Staten, 1919—1932, te zamen met Dr. J. J. Pola K
In ,,Business Cycles in the United States of America, Genéve 1939: voOT

Engeland 18701914 in: ,,Does consumption lag behind incomes?’’. Review
0of Economic Statistics 1941.




- § 22). Voor de Verenigde Staten zijn L, en F sterk parallel,
terwgl voor Kngeland L en E_, hoge correlatie vertonen.

De invloeden van deze V&mabelen kunnen dus niet ge-
scheiden worden. Daarom moest gebruik gemaakt worden
van een of meer der in § 23 beschreven methoden. Het
beste scheen het, om aan de reeks L cen van te voren
gekozen regressiecoefficiént toe te voegen en deze voor-
waarde nog aan de gebruikelijke premissen toe te voegen.
Op grond van uiteenlopende budgetonderzoekingen werd
de marginale consumptiequote voor arbeidersgezinnen op
809 gesteld; de voor Engeland gevonden uitkomsten
waren zodanig, dat een wijziging van dat getal niet raad-
Za.am bIeaek,. Voor de Verenigde Staten werd het getal
van 80¢: tenslotte veranderd in 95%, op grond van de
els, dat de marginale consumptiequote voor arbeiders
hoger moet zin dan voor niet-arbeiders. Met een waarde
van 80% kon dit resultaat niet bereikt worden.

Een aantal verdere experimenten werd ook ondernomen,
waarvoor naar de publicaties zelf verwezen moet worden.
De meest bevredigende uitkomsten leidden ten slotte tot
de volgende resultaten:

Marginale cons.-quote voor: Elasticiteit
Arbeiders Niet-arb. Specul. w. v.d.vraag

Ver. Staten 1919—'32 0,95 0,77 +=0,32 0,28 = 0,13 0,95 *+ 0,15
Engeland  1870—'14 08 0,3 *0,1 — 02 =01

De cijfers achter het +-teken geven de standaarddeviatie
volgens Fisher (§ 22) aan. Zoals men zou vermoeden,
1s de marginale consumptiequote voor speculatiewinsten
lager dan voor eigenlijke inkomens. De elasticiteit van
de totale vraag naar alle consumptiegoederen is voor de
Verenigde Staten vrijwel gelijk aan één. Voor Engeland
vindt men een zeer laag cijfer zowel voor deze elastici-
teit als voor de marginale consumptiequote der niet-
arbeiders. Beide ‘zouden wijzen op een grote stabiliteit
(of starheid, hoe men het noemen wil) in de consumptie-
gewoonten der Engelsen. Bij vergelijking van het laatst-
- genoemde cijffer met de Amerikaanse moet men nog in
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acht nemen dat de niet-uitgekeerde winstien in de Engelse
E-reeks begrepen zijn, waardoor het cijfer iets gedrukt
wordt — zij het voor de beschouwde periode wellicht niet
ernstig.

§ 30.

De in de vorige paragrafen besproken vraagfuncties
houden in het algemeen weinig rekening met toekomstver-
wachtingen of andere feiten die tot dynamische relaties
aanleiding geven. Het geval van de vraag naar auto’s
was een uitzondering. Bij de meeste consurnentengoederen
is daartoe ook niet zoveel aanleiding. Enkele van de com-
plicaties die zich daarbij voordoen laten zich demon-
streren aan de hand van resultaten, verkregen t.a.v. de
prijsvorming van aandelen. Reeds in § 7 deelden wij mede,
dat de in de koers tot uitdrukking komende ,,waardering”
van aandelen zich niet evenredig wijzigt bi] stijgingen en
dalingen van het dividendpercentage, doch ,,conservatie-
ver”’ en wel dat de koersen ongeveer half zoveel boven of
onder normaal staan als met de wisselingen in dividend
zou overeenkomen. Wij schreven dit toe aan de verwachting
dat het dividend op den duur weer normaal zou worden.
Dit alles is nog gebaseerd op het beleggersstandpunt,
waarby slechts de dividendverwachting van belang is. Als
men nu aandelen beschouwt die in belangrijke mate als
speculatie-object dienen, ziet men in tijden van felle beurs-
speculatie dat de koersen ook van het zojuist beschreven
niveau afwijkingen vertonen. Het is te verwachten dat
hier de verwachte koerswinsten in het spel zijn. Hier kan
een dynamisch verband verondersteld worden te bestaan:
en wel kan worden vermoed, dat de stijging van de koers
zelf 1n een voorafgaand tijdvak de speculatie-zucht opwekt.
In enige onderzoekingen hieromtrent!) kon worden

1) J. Tinbergen, Business Cycles in the United States, 1919—1932,
Geneve 1933; J. J. J. Dalmulder, De factoren welke het koerspeil van
aandeelen bepalen, De Ne<ns1:XMLFault xmlns:ns1="http://cxf.apache.org/bindings/xformat"><ns1:faultstring xmlns:ns1="http://cxf.apache.org/bindings/xformat">java.lang.OutOfMemoryError: Java heap space</ns1:faultstring></ns1:XMLFault>